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Finanzierungen leicht gemacht
Die BLG Bizerba Leasing GmbH hilft Vereinen bei der Anschaffung von Sport- und 

Pflegegeräten. Das Mutterunternehmen Bizerba feiert 150-Jahr-Jubiläum

D
ie BLG Bizerba Leasing GmbH hat 

sich seit ihrer Gründung 1989 ei-

nen guten Ruf nicht nur bei Sport-

vereinen erarbeitet. Die Partnerschaft 

mit dem WLSB besteht seit nunmehr 

zehn Jahren. Das dahinter stehende 

Mutterunternehmen bringt es allerdings 

auf eine weit längere Tradition. 2016 fei-

ert der Balinger Waagenspezialist Bizer-

ba sein 150-Jahr-Jubiläum. 

Aus schwäbischen Landen hinaus in die wei-

te Welt: So lässt sich die Firmengeschichte 

von Bizerba beschreiben. Begonnen hat sie 

1866. Der Gründer Andreas Bizer ließ sein 

kleines Unternehmen als „A. Bizer, Fabrika-

tion von Brücken-, Tisch- und Balkenwaa-

gen“ ins Handelsregister eintragen. Jahr-

zehnte später bekannte sich die Firma auch 

in ihrem Namen zu ihrer Heimatstadt: Aus 

Bizer und Balingen wurde Bizerba.

1906 verkaufte Andreas Bizer sein Unter-

nehmen an seinen Schwiegersohn Wilhelm 

Kraut – und der machte es zum führenden 

deutschen Hersteller von Waagen. Heute ist 

Bizerba ein weltweit tätiger Technologie-

konzern.

„Seit fünf Generationen sind wir fest mit Ba-

lingen und dem Standort Deutschland ver-

bunden und gleichzeitig gelingt es uns, 

auf der ganzen Welt Standards mit unse-

rer Technologie zu setzen“, sagt Andreas 

Wilhelm Kraut, geschäftsführender Gesell-

schafter der Bizerba GmbH & Co. KG. 

Mittlerweile trägt auch das 100-prozentige 

Tochterunternehmen BLG Bizerba Leasing 

GmbH zum Erfolg der Unternehmensgrup-

pe aus Balingen bei. Die BLG bietet Leasing- 

und Mietkauflösungen für alle mobilen In-

vestitionsgüter und Software an. Damit ist 

sie auch für die württembergischen Sport-

vereine und deren Dachverband WLSB ein 

interessanter und wichtiger Partner. 

Seit zehn Jahren ist die BLG 
auch WLSB-Berater

Seit immerhin schon zehn Jahren arbeitet 

der Verband daher mit der BLG zusammen. 

„Unsere Partnerschaft mit BLG hat vielen 

WLSB-Vereinen ganz praktisch geholfen. 

Durch die gute Betreuung und die guten 

Konditionen konnten sie dringend benö-

tigte Sport- und Pflegegeräte anschaffen“, 

sagt der stellvertretende WLSB-Hauptge-

schäftsführer Jürgen Hanke. 

Attraktive Konditionen, eine einfache 

Handhabung und guter Service sind die 

Leistungsmerkmale der BLG. Das haben 

schon viele Vereine dem WLSB berichtet, 

wie etwa Matthias Ranke, Geschäftsführer 

der Sportvereinigung Feuerbach. Er erklär-

te im Jahr 2014 anlässlich des 25-Jahr-Ju-

biläums der BLG, sie verstehe wirklich die 

„Denke“ der Vereine. „Die Zusammenar-

beit ist hervorragend: einfach, transparent, 

schnell“, sagte Ranke.

Mit dem Finanzierungsspezialisten schloss 

der Stuttgarter Verein 2011 einen über vier 

Jahre laufenden Leasingvertrag für eine Te-

lefonanlage. Ein Jahr zuvor hatte er bereits 

eine Serveranlage über einen Mietkaufver-
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trag mit den Balingern erworben, finanziel-

le Engpässe konnte die  Sportvereinigung 

so überwinden. Daher sei dieser Weg mit 

BLG damals sinnvoll gewesen.

Bei einem Mietkauf gibt  
es auch Zuschüsse

Auch der TSV Hohenstaufen hat mit der 

BLG gute Erfahrungen gesammelt. Der Ver-

ein aus dem Sportkreis Göppingen erwarb 

einen neuen Rasentraktor mit Hilfe eines 

Mietkaufs. „Für einen Verein unserer Größe 

ist das eine erhebliche Anschaffung“, sagte 

die TSV-Geschäftsführerin Martina Schrei-

ner. „Durch den Mietkauf mussten wir kei-

nen Kredit aufnehmen, und die feste mo-

natliche Ratenzahlung machte die Sache 

auch sehr übersichtlich, wir hatten auf die-

se Art unsere Kosten immer im Blick.“

Das Geschäft hatte noch einen weiteren 

Vorteil: Wird ein Gerät über einen Mietkauf 

finanziert und geht nach Zahlung aller Ra-

ten in den Besitz des Vereins über, erhält 

er für die Anschaffung einen Zuschuss vom 

WLSB.  
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